
CCEEEERREE  PPOOSS  22001111    
SSooffttwwaarree  AAddmmiinniissttrraattiivvoo  ddee  FFaaccttuurraacciióónn,,  CCaarrtteerraa  ee  IInnvveennttaarriioo  
 

Es un gusto para nuestra empresa presentar el software Administrativo de 

FACTURACIÓN, INVENTARIOS Y CARTERA, el cual se constituirá en una 

excelente herramienta para la administración y control de su empresa. 
 

A continuación haremos una descripción de los aspectos más importantes de 

cada uno de los módulos. Es importante recordar que se puede manejar la 
fotografía o imágenes de los artículos lector de código de barras y  cajón 

monedero, etc. 
 

1. MANEJO DE DIFERENTES EMPRESAS 

o Numeraciones independientes (numeración facturas, recibos, notas, etc.) 
o Conciliación individual por bodega de inventario de cada empresa 

o Conciliación total por bodegas de todas las empresas 

o Control de varias resoluciones de facturación(manual, por computador) 

 

2. MANEJO DE CLIENTES 
o Datos generales 

o Referencias del cliente (comerciales, familiares, personales) 

o Financieros (cupos, historial crediticio, codeudores, estado de facturas) 

 
3. MANEJO DE PROVEEDORES 

o Facturas por proveedor 

o Remisiones sin facturar 

o Cartera proveedores 
 

4. MANEJO DE VENDEDORES 

o Control de Comisiones(Por ventas y por recaudos) 

o Ventas por Vendedor 
 

5. MANEJO DE REFERENCIA ARTÍCULOS 

o Datos generales (gravado con IVA, personalización del IVA, etc.) 

o Manejo de diferentes listas de precios por referencia. 

o Creación de combos 
o Manejo de varios códigos para una sola referencia. 

o Actualización de precios Costos (Primer Costo, Promedio Ponderado y 

Último precio Costo.) 

o Ingreso de varias unidades de medida por Referencia y en la facturación. 
 

6. MODULO DE FACTURACIÓN: 

 Realización y expedición de facturas según ventas 

 Control de pedidos. 
 Control de venta de los combos ( descuento adecuado en Inventario) 

 Control de cajas (manejo de varios cajeros por día) 

 Control de producto controlado (préstamo de productos especiales) 

o Control de prestamos 

o Control de entregas 



 Ventas contado, diferidas a cuotas (club, cuenta corriente, etc.): 

o Pagos contado, por club o diferidos a cuotas pactadas con el cliente 

o Reporte de clientes morosos 

o Reporte del total de cuotas pendientes de pago 
o Reporte del total de cuotas pagadas por periodo 

 Reportes de ventas: (cierre de ventas diario, por vendedor, etc.) 

 Cálculo Automático de las retenciones 

 
7. MODULO DE INVENTARIOS 

 Actualización de producto: (ingreso, modificación y retiro de productos 

 Manejo de diferentes bodegas: (en cada una de las empresas) 

 Clasificación de bodegas 
 Traslados de almacén que permitan  varias veces la misma 

Referencia 

  

 Actualización de movimientos: 

o Actualización de Kárdex en tiempo real 
o Valoración del Kárdex actual. 

 Ingreso de inventario físico: 

o Actualización inventario físico 

o Cruce de inventario físico con Kárdex 
o Lectura de inventario físico con código de barras 

 Valoración de Inventario: 

o Valoración del inventario por precio costo (Primer Costo, Promedio 

Ponderado y Ultimo precio Costo.) 
o Utilidad por productos por periodos 

o Referencias Vendidas por periodos 

 

8. MODULO DE CUENTAS POR COBRAR 
o Determina quien debe, cuanto debe y a que fecha 

o Maneja cartera vencida, por vencer o ambas. 

o Presenta el cupo de crédito disponible por cliente. 

 

9. MODULO DE CUENTAS POR PAGAR 
o Elabora e imprime comprobantes de egreso. 

o Proporciona informes como: análisis de cuentas por pagar con 

Vencimientos, plan de pagos y consulta de una factura. 

o Cartera a proveedores 
o Pagos realizados a proveedores 

o Retenciones efectuadas a proveedores 

 

10. MODULO DE SEGURIDAD 
o Maneja hasta diez (10) niveles de seguridad, para la óptima 

administración de la información. Controla los accesos a la información 

desde el administrador hasta el digitador o cajero. 

 

11. MODULO DE REPORTES 
 Reportes Contables. 

 Reportes administrativos 

 Reportes clientes 

 Reportes  proveedores, etc. 



 Reportes Kárdex, etc. 

 Reporte de Iva Según facturas 

 

12. OTRAS UTILIDADES 
o Control de báscula electrónica 

o Propinas.  (cálculo automático por % y valor fijo, Incluye reportes diarios 

o Control de Cotizaciones 

o Control de Remisiones 
o Manejo de domicilios 

o Opción que permite el envió de archivos específicos al ftp De Ceere 

Software, comprime el archivo y lo envía. 

 
Requisitos mínimos en Software y Hardware: 

SOFTWARE: Windows XP Service Pack 2 o superior, Internet Explorer 6 o 

superior.  

HARDWARE: Unidad de CD ROM (12x o superior), Tarjeta de sonido, video 1024 

x 768 con 8MB o superior, Procesador Pentium III 800Mhz o superior con 256MB 
de Memoria RAM.  

 

 

COSTO LICENCIA PRINCIPAL    $1.350.000 + Iva 
COSTO LICENCIA EN RED     $   550.000  + Iva 
Incluye: 
 Instalación 

 Soporte al software por seis (6) meses 

 Ayudas Digitales (Videos) 
 

CAPACITACION  

Seis (6) horas de capacitación, en el área Metropolitana de Medellín; sin 

importar el número de personas a capacitar al mismo tiempo en sus 

instalaciones. Obligatorio para la primera licencia. 
 

 

PERSONALIZACION DE FORMATOS    

 Personalización de un (1) formato con datos existentes en la base  de datos. 
  

 

Cordialmente,  

 
 

 

Jorge Gil 

Asesor Comercial 

Ceere Software S.A. 


